Salgsworkshop for iveerksaettere

Skab bedre resultater gennem struktur,
prioritering og kvalitet

Styrk dit salg gennem tre greb

Praktiske oplysninger
Uden en klar struktur bliver salgsindsatsen ofte

tilfeeldig — og resultaterne svingende. P& denne e Hvorndr: 16. september kl.
workshop hos Business Lolland-Falster arbejder 09:30 -16:00

vi med de tre centrale h&ndtag i salgsarbejdet: * Hvor: Business Lolland-Falster
o Pris: gratis

o Workshoppen er for
ivaerksaettere og nye
virksomheder med et CVR.nr.

o Kvantitet (aktivitetsniveau): @ge antallet af
relevante salgsaktiviteter og skabe strukturi

mgder, opkald og opfelgning. p& op til 7 &r

e Prioritering (valg af fokus): Fokusere p& de » Workshoppen faciliteres af
mest vaerdifulde kunder og leads og forretningsudviklerne Mette
prioritere indsatsen ud fra potentiale og @stergaard og Carsten Leth
data. Hansen

o Kvalitet (kompetence og veerdi): Forbedre
samtaleteknikker og salgsdialoger og skabe
mere mdlrettede og vaerdiskabende tilbud.

Du gdr hjem med:

Ty

Et klart overblik over din salgsindsats,
sd& du kan prioritere din tid og dine
kunder bedre.

felele]

Veerktgjer til at arbejde mere
struktureret og effektivt med salg.

K

@ Viden om hvilke h&ndtag, du skal
"= skrue pd for at skabe resultater.

Vi gleeder os til at se dig!

/ Business /k
Workshoppen afholdes i samarbejde mellem: Lolland-Falster Erhvervshus


https://ehsj.dk/content/ydelser/salg-for-ivaerksaettere/793037d6-cb54-495f-95a5-3473c06c8c78/
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